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NASIL ULUSLARARASI OLUNUR

Uluslararasi cari hareketler, sermaye hareketleri, uluslararasi
krediler ve merkez bankalarinin rezerv hareketleri, tlkeler
arasinda gerceklesen genel ekonomik olaylarin baslicalaridir.
Dis ticaret, uluslararasi ekonomik hareketlerden sadece,“Cari
islemler” icerisinde yer alip, uluslararasi mal alim- satimlari ile
ilgilidir. Diger cari islemler de hizmetlerdir ve “Goriinmeyen
Kalemler” icerisinde yer alirlar.

Uluslararasi
Ekonomik Hareketler

Sermaye Cari Uluslar arasi Merkez Bankalarinin
Hareketleri Hareketler Krediler Rezerv hareketleri

Hizmetler Dis Ticaret
(Mal)

Ulkeler arasinda gergeklestirilen dis ticaretin amaci, ic
piyasada bulunmayan ya da bulunsa bile maliyetleri yiiksek
olan mal ve hizmetleri uluslararasi piyasalardan saglamak
veya i¢ piyasada lretim fazlasi olarak sahip olduklari mal ve
hizmetleri satarak elde edecegi gelirle, {lke refahini
ylkseltmeye calismaktir. Ancak Ulkeler  arasinda
gerceklestirilen her ekonomik hareket dis ticaret olarak
nitelendirilmemektedir. Ulkeler arasinda mal ve hizmet
hareketlerinin yani sira, sermaye ve teknoloji transferleri,
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isglicinlin dolasimi gibi cesitli diger ekonomik hareketler de
mevcuttur. Ancak bunlar tlkelerin genel ekonomik hareketleri
olarak nitelendirilirler ve dis ticarete dahil edilemezler.

Dis Ticaret; Uluslararasi ekonomik hareketler icerisinde
sadece Cari islemler icerisinde yer almasina karsilik, tim sézii
edilen hareketlerin yaridan fazlasini olusturur. Bir tlkeden mal
veya hizmet gikarken, bunun karsilhiginda “déviz girisi” yapilir.
Ya da bir Ulkeye yapilan mal ve hizmet girislerinin karsiliginda

“déviz cikisi” olur.

Ozetle; “Dis Ticaret, Ulkeler arasinda gerceklestirilen ithalat
ve ihracat hareketlerinin ve bu hareketlere konu olan
dovizlerin toplami” olarak daha net ifade edilmektedir.

SATIS SOZLESMELERI

Dogru bir satis yonetimi 6nce dogru bir teklif ve sdzlesme
orneginin hazirlanmasi ile baslar. Satis sdzlesmeleri, bir seyin
mulkiyetini devir amaci gliden sozlesmelerdir. Satim konusu
malin mdlkiyeti, aliciya malin "teslim edilmesiyle" geger. Bu
nedenle satim sozlesmesi borglandirict (taahhit) islem
(mulkiyeti gecirme borcu altina sokan); satim konusu malin
teslim edilmesi de, kazandirici (tasarruf) islem niteligindedir.

Satim s6zlesmesinin temel 6geleri bir mal, bir miktar para ve
bunlarin karsilikli olarak degistirilecegine iliskin bir anlasmanin
varhigidir. Bunlardan vyalnizca biri yoksa belki bir bagka
sozlesmenin kosullari olusabilir, fakat satim so6zlesmesi
kurulamaz.



2.2.Satis Sozlesmesinde Alici ve Saticinin Karsihkh Hak Ve
Borglan

A) Saticinin Borglari

Satim sozlesmesinde, s6zlesmenin konusu ve gesidi ne olursa
olsun; saticinin yerine getirmekle yikimllG oldugu bir takim
borglari vardir. Bu borglari soylece siralamak miimkindiir;

1. Satilan Mali Teslim ve Miilkiyeti Aliciya Gegirme Borcu
Satic kural olarak mali teslim ve maldan dogan milkiyet
hakkini aliclya gecirme borcu bulunmaktadir. Tasinirlarda
malin teslimi ile mulkiyetin gecirilmesi kural olarak ayni
zamanda olur. Olagan bir satim sdzlesmesinde boyle olmakla
birlikte bazen 6zellikle yukarida inceledigimiz gibi, mulkiyeti
sakl tutma kosuluyla bir satim sézlesmesi yapilmissa, satilan
mal aliciya teslim edilse bile milkiyet saticida kalmaktadir.
Bunun tam tersine, bazi hallerde teslimden 6nce milkiyet
geger.

Kural olarak, teslim borcu yerine getirilmekle, miilkiyet
borcuda yerine getirilmis olur.

2. Ayiba Karsi Tekeffiil (Ayibi Ustlenme) Borcu

“Ayip” teriminden; satilan malda ortaya ¢ikan ve alicinin
maldan yararlanmasini engelleyen eksiklikler
kastedilmektedir. Ayibi listlenme borcu da, saticinin bu gibi
eksiklikler ve aksakliklardan sorumlu olmasidir. Satici, daha
once alictya mala iliskin olarak belirttigi ve so6z verdigi
niteliklerin malda bulunmasindan sorumlu oldugu kadar boyle
bir s6z vermemis olsa bile, niteligi geregi malda normal olarak
bulunmasi gereken ve bulunmadigl zaman maldan yararlanma
olanagini kaldiran ya da kisitlayan ayiptan (lizumlu vasiflarda
ayiptan) da sorumludur.



Eger mal, saticinin sorumlulugunu gerektirecek bicimde
ayiplysa;
O Alca dilerse mali geri vermeye hazir oldugunu
bildirerek sdzlesmenin feshini
O Dilerse mali alikoyarak maldaki ayip oraninda satis
parasindan uygun bir miktarin indirilmesini dava
edebilir
O Ya da alici, bu yollara basvurmadan malin ayni esya
olmasi kosuluyla ayipsiz ¢esidiyle degistirilmesini
isteyebilir.

3.Zapta Karsi Tekeffiil (Baskalarimin Malda Hak ileri
Siirmeyeceklerini Ustlenme) Borcu

Zapta karsi tekeffiil borcu, tglincl bir kisinin malda Gstilin bir
hak ileri strerek mali alicinin elinden almasiyla da onu
kullanmasina engel olmasina karsi saticinin  sorumlu
tutulmasidir.

4.Saticinin Diger Borglari

Satilani saklama ve koruma borcu; taraflar malin belirli bir
yerde teslim edilecegini kararlastirmislarsa ve mal baska bir
yerdeyse saticinin teslim yerine mali génderme, tartma,
Olgme giderleri ve teslim yerine kadarki tasima giderlerini
o0demek saticinin diger borglaridir.

B)Alicinin Borglari

1.Satilan Mali Teslim Alma Borcu

Satilan mali teslim almak alicinin yararina oldugu kadar, ayni
zamanda onun bir borcudur da. Sozlesmede kararlastirilan
kosullara uygun olarak satilan mal kendisine teslim edilecegi
zaman, alici mali teslim almakla ylktmltddr.



2.Satis Parasini (Semeni) Odeme Borcu
Alicinin  ikinci borcu da satis parasini; sozlesmede
kararlagtirilan kosullara uygun olarak saticiya 6demektir. Satis
parasinin  ne zaman Odenecegini, taraflar aralarinda
kararlastirabilirler. Eger kararlastirmamislarsa, mal alicinin
eline gecince, alici da parayr 6demelidir.

3.Alicinin ikincil Borglan

Yukarida belirtilen ana borglar yaninda alicinin bir takim ikincil
borglari da vardir. Bunlar da faiz 6demesi gerekiyorsa faiz
6deme borcu, baska yerden génderilen mali saklama borcu,
teslimden Once saticinin mala yaptigl yararli ve zorunlu
giderleri 6deme borcu, teslim alma,ambalaj,senet,ve tescil
giderlerini 6deme borcu gibi.

2.3. Sozlesmelerin Ana (Esash) ilkeleri
A. Sozlesme Ozgirliigi ilkesi

B. Esitlik ilkesi

C. Nisbilik ve Uglinci kisi aleyhine bor¢ kurulamamasi
ilkesi

D. Sozlesmelerin rizailigi ilkesi

E. Diristlik ilkesi

F. Kusurlu sorumluluk ilkesi

G. Sozlesmelerde ivazlik ilkesi

H. Hakimin takdir yetkisi ilkesi

2.4.Uluslararasi Satis S6zlesmeleri (Sales Contract)

Dis ticarette; taraflar arasinda ticari iliskiye konu olan mallar
bir Ulkeden bir diger Ulkeye gdnderilmekte, malin yiiklenmesi
ile bosaltilmasi saticidan aliclya gecmesi farkli Glkelerde ve
farkl zaman dilimlerinde gerceklestiriimektedir.

Cogu zaman anlasmalarda belirtilmis olunsalar bile bu
islemler sirasinda taraflara ek kiilfetler getirecek baz



yukUmlaliklerin ¢ikmasi ticari islemlerde kaginilmazdir. Ayrica
mallar, tasinmasi ve el degistirmesi sirasinda hasara ugrama,
kaybolma, calinma, bozulma gibi c¢esitli risklere
ugrayabilmektedir. Bu sebeple uluslararasi ticarette alici ve
saticinin  anlasma kosullarini  kesin bir bigcimde sarta
baglanmasi zorunlu hale gelmistir. Bu ylizden anlagmalarin
yazili olarak satis sOzlesmeleri (Sales Contract) seklinde
yapilmasi ve sozlesmede, taraflarin ne gibi yukimluliga
oldugu, yukumlulikler yerine getirilmedigi takdirde risklerin
nasil boltsiilecegi, tasima sirasinda mallarin kaybolmasi ve
hasar goérmesi halinde riskin hangi tarafa ait olacagi gibi
hususlar acik olarak yer almalidir.
Uluslararasi satis sdzlesmelerinde yaygin olarak benimsenen
ticaret prensiplerine gore bir tarafin ileri stirdiga sartlari karsi
tarafin yazili olarak kabul etmesi halinde gecerli bir s6zlesme
yapilmis demektir.
Ayrica sOzlesmenin uyusmazlhga gidilmesi ihtimaline karsilik
uluslararasi  gecerliligi  olacak  sekilde  dlzenlenmesi
gerekmektedir. Bir uluslararasi soézlesmenin ana unsurlari
sunlardir,

U Soézlesmenin muhatabi olan taraflar,

U Soézlesme konusu,

O Karsihkl mutabakat

O Baglayici hukiumler,

2.5.Uluslararasi Satig Sozlesmeleri ve CISG

Uluslararasi ticarette kanunlar yoktur. Kurallar vardir.
20.yy.In ikinci yarisinda artmaya baslayan ve son yirmi yilda
en verimli ¢agini yasayan diinya ticareti, bu gelismelere
paralel olarak ticarette taraflari arasinda ulusal sinirlari
zorlayan sorunlari da beraberinde getirmesi kaginiimaz
olmustur.



Diger yandan uzlasilmasi imkansiz sayilan tlkeler arasi hukuk
birligi icin farkli tlkelere mensup hukukgular, cesitli sebeplerle
bir araya geldiklerinde, aslinda benzerliklerin farkliliklardan
¢ok daha fazla oldugunu tespit etmeleri glic olmamistir. Bu
sebeple BM blinyesinde 1980 yilinda kabul edilen,1988 yilinda
ylrirlige giren ve buglin 66 (lkede uygulanmakta
olan;“Milletlerarasi  Mal Satimina iliskin  Sozlesmeler
Hakkindaki Anlasma” (CISG),“

Convention On International Sale Of Goods” Ya da “Viyana
Satis Anlasmas!” yukarida belirtilen sebeplerin 6nemli bir
yansimasidir. Ginlimiizde dinya ticaretinin 2/3’( CISG’a taraf
Ulkelerdir.

CISG’nin, basta blyilik ¢ogunlugu ticaret yapan ve dinya
ticaretinin Ggte ikisini elinde bulunduran tlkeler (ABD, Cin, AB
Uye Devletleri) olmak iizere 67 devlet tarafindan kabul
edilmis oldugu bir gercektir. Ancak CISG'I 6zel kilan diger bazi
unsurlar vardir. Ozellikle satim sdzlesmesi biitiin, hukuk
diizenlerinin en temel sézlesmesidir. insanlik tarihinde
paranin kullanilmaya baslanmasindan beri satim sozlesmesi
de vardir. Diinyada ifa engelleri hukuku, bu s6zlesmeye iliskin
kurallar esas alinarak gelismistir.

Ote yandan Tiirkiye; 14 Nisan 2009 tarihinde 5870 sayili
"Milletlerarasi Mal Satimina iliskin Sézlesmeler Hakkinda
Birlesmis  Milletler Antlasmasina  Katilmamizin  Uygun
Bulunduguna Dair Kanun" ile CISG'a taraf olmustur.

Bu sayede, milletlerarasi satim sozlesmelerinden dogan
ihtilaflar dinyanin bir ¢ok dlkesinde ve Tirkiye’de ayni
kurallar uygulanmak suretiyle ¢o6ziimlenebilecek, hakimler
yabanci bir ulusal hukuku uygulamak durumunda kalmayacak
ve satim hukuku yine motor gérevini Ustlenerek, belki de bir
dinya borglar kanununun olusumuna dogru evrimi
baslatacaktir.



Cunkd, uluslararasi bir sézlesmeye uygulanacak olan hukukun,
Antlasmaya taraf bir Ulkenin hukuku oldugu tespit edilirse,
hakim o {lkenin i¢ satim hukuku hikimleri yerine CISG'I
uygulamak durumundadir.

2.6.Uluslararasi Ticari iliskilerde Olasi Uyusmazliklarin
Coziimii

Uluslararasi  ticari iliskilerden dogan uyusmazliklarin
giderilmesine yonelik cesitli yontemler mevcuttur. Taraflarin
olasi uyusmazliklari aralarinda goriserek sonuglandirmak
veya uyusmazligin bir ulusal mahkemeye (alici veya saticinin
Glkesinde) gotlrilmesi amaciyla asagidaki yoéntemlerden
birisine basvurmasi miimkindir. Uygulamada genellikle bu
yontemlerden  hangisine  miracaat edilecegi  satis
sozlesmesinde belirtilir.
1. Dostane Coziim
Uluslararasi ticari islemlerde olasi bir anlasmazlik durumunda,
taraflarin  disaridan herhangi bir muidahaleye gerek
duymaksizin, ihtilafi kendi aralarinda goriserek bir ¢oziime
varmalari prensibi dostane ¢6zim olarak adlandiriimaktadir.
Bu yontem, hizli ve diger yontemlerden ¢ok daha az masrafli
olup, taraflar, ihtilafin kisa bir stirede ¢éziime kavusturulmasi
olanagina sahip olmaktadir.
2. Uzlagma
Uzlasma, taraflarin anlasmazligin ¢6zimu icin disaridan, bir
sahis (veya sahislarin) devreye girmesi yoluyla olasi ihtilaflarin
¢o6zimlenmesi islemidir. Bu sekilde taraflar anlasmazliklarin
¢6zUminl saglarlar. Uzlastirici, burada hakem gibi davranir
ancak hukuki baglayiciligi  yoktur. Taraflara sadece
tavsiyelerde bulunur. Uygulamada, nadiren uygulanir.



3. Tahkim

Taraflar, sozlesme yaparken herhangi bir ihtilafin ortaya
¢ikmasi  halinde hangi tarafin  hukuki mevzuatinin
uygulanacagl hususunu onceden kararlastirirlar. Uluslararasi
satislarda, taraflar s6zlesmelerine uyusmazliklarin giderilmesi
hakkinda ayrintili hikimler koyarlar ve genelde tahkim
yontemini 6ngordrler.

TESLIM SEKILLERI

Dis Ticarette Teslim Nedir?

Teslim; mallarin yikleme vyerinden, varis yerine kadar
tasinmasi sirasinda masraflarin ve rizikonun satici ile alici
arasinda nerede, ne zaman ve nasil paylasilacaginin
belirlenmesidir.

Uluslararasi Ticarette Teslim’in Onemi

1. Dis Ticarette Cogu zaman Para ile Mal Ayni Anda El
Degistiremez

Gunlik hayattaki alisveris islemlerinde satici ve alicinin mal ile
para transferini gerceklestirmesi ayni zamanda olur. Halbuki
dis ticarette cogu zaman Satici tarafindan mallarin teslimi ile
Alici tarafindan mal bedelinin 6denmesi islemi ayni anda
gerceklesemez.

Bu sebeple taraflardan birisi dis ticarette mallar ya da 6deme
ile ilgili daima bir risk tasir.

2. Dis Ticarette Yolculuk Sirasinda Ortaya Cikabilecek Birgok
Risk Mevcuttur.

Mallarin ~ Satictdan  Alciya Transferi  sirasinda  ortaya
¢ikabilecek yanma, ¢alinma, bozulma, fire gibi bazi tehlikeler
de taraflar i¢in bir risk unsurudur.

3. Dis Ticaret Masrafh Bir istir



Mallarin  Saticidan  Aliclya  devredilmesi  ayni  zamanda
taraflarin nakliye Ucreti, sigorta veya dis ticaretten dolayi
ortaya cikacak birgok ekstra maliyete katlanmasi sonucunu
getirecektir.

Bu masraf ve sorumluluklarin kim tarafindan veya nasil
paylastirilacagi da énemli bir sorundur.

4. Dig Ticarette Zaman En Degerli Unsurdur

Mallarin Saticidan Aliciya devredilmesi sirasinda dis ticaretin
yapisindan kaynaklanan ve islemleri zorlagtiran birgok faktor
s6z konusudur. Bu sorunlarin giderilebilmesi ve islemlerin
standartlastirilarak hizlandirilabilmesi 6nemli bir sorundur.

5. Dig Ticarette Cogu Kez Farkhi Ticari Teamiiller Soz
Konusudur

Ticaret yapan taraflar arasinda farkli 6rf ve adetlerden
kaynaklanan ticari yapilar s6z konusudur. Taraflar cogu kez
birbirlerini gormeden hatta tanimadan ticaret yaparlar. Ayrica
her gecen gilin dis ticaret yapilan Glke sayisi da artmaktadir.
Bu durumda taraflar arasinda mallarin teslimi konusunda
anlasmazlklar kaginilmazdir.

INCOTERMS

Yukarida belirtilen nedenler Dis Ticaret yapan taraflar
arasinda malin teslimati ile ilgili sorunlarin ¢ézim arayislarini
da beraberinde getirmistir. Bu sebeple 1919 yilinda ABD’nin
Atlantic City Sehrinde dénemin dnde gelen devlet yetkilileri,
sanayi, finans ve tasima sektorlerinin temsilcilerinin
katilmlariyla MTO (ICC)kurulmus ve Teslim ile ilgili olarak da
Uluslararasi Ticarette ticari terimlerin yorumu igin bir dizi
kural yayinlanmistir. Incoterms ingilizce “International
Commercial Terms” kelimelerinin kisaltilmisidir. Kisaca
Uluslararasi Ticari Teslim sekilleri olarak ifade edilebilir. ilk
Incoterms 1928 yilinda yayimlanmis, daha sonra sirasiyla;
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1936, 1953, 1967, 1976, 1980, 1990, 2000, 2010 ve en son
2020 yilinda glinlin sartlarina uygun dizenlemeler yapilarak
yeniden yayinlanmistir.

Incoterms’in Ozellikleri

Taraflar arasindaki gorev ve sorumluluklari belirler.
Mallarin devri sirasinda ortaya cikabilecek olan masraf ve
rizikonun da nasil devredilecegine yonelik esaslari igerir.

Belirli Sembollerle ifade edilirler

Incoterms‘de yer alan terimler, ingilizce karsiliklarinin
kisaltmalari ile ©6nceden belirlenmistir ve bu ifadeler
uluslararasi kabul géren g harfli kisaltmalardan olusmaktadir.
Bu kisaltmalarin uluslararasi literatiirde dort temel ¢ikis
noktasi bulunmaktadir.

v’ Cost ( Maliyet)

v’ Freight ( Navlun )

v’ Carriage (Navlun )

v' Insurance ( Sigorta Bedeli )

C | F
(Cost) (Insurance) (Freight)

“CIF” kisaltmasi malin belirlenen varis yerine kadar, tasima
bedeli, sigorta, navlun 6denmis olarak teslim edilecegini
belirtir. Bu kisaltmalar satis sozlesmesinde Incoterms‘i
belirterek yer almissa kabul eden taraflari baglayici 6zellik
tasir ve olusabilecek ihtilaflari da 6nceden engellemis olur.

4. Tagima seklini belirler

5. Taraflari baglayiciligi s6z konusudur.

6. Anlagsma konusu malin diinya ticaretindeki arz ve talep
kosullarinin teslim seklinin belirlenmesinde etkin rol
oynamasi s6z konusudur.
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INCOTERMS 2020'ye Gore Teslim Sekilleri

2020 yilinda yayinlanan son Incoterms' e gore uluslararasi
ticarette kullanilan teslim sekilleri gereksinimlere gore iki ana
grupta toplanmistir. Bu iki grubun neler olduguna gecmeden
once gruplarin nasil olusturuldugunu incelemek gerekir.
Gruplarin olusumu tamamen ticarete konu olan malin tasima
sekillerine gore belirlenmistir. Gruplar, saticinin masraflar ve
riziko acisindan en az sorumluluk aldigl teslim sekilleriyle
baslar ve saticinin sorumluluklari artarak ithalatcinin en az
masraf ve rizikoya katlandigi dolayisiyla sorumlulugunun en
aza indirgendigi teslim sekillerinin olustugu grupla sona erer.
Dolayisiyla saticinin gérev ve sorumluluklari belirlenirken ayni
anda alicinin da goérev ve sorumluluklar belirlenmek
durumundadir (Ayna Yontemi)

Birinci Grup: Tim Tasima Tirlerini Kapsayan Kurallar
EXW  ISYERINDE TESLIM

FCA  TASIYICIYA MASRAFSIZ TESLIM

CPT  TASIMA ODENMIS OLARAK TESLIM

cip TASIMA VE SIGORTA ODENMIS OLARAK

DAP  BELIRTILEN YERDE TESLIM

DPU  BELIRLENEN YERDE BOSALTILMIS TESLIM

DDP  GUMRUK RESMi ODENMIi$ OLARAK TESLIM

ikinci Grup: Deniz Ve i¢su Tagimalarina Ozgii Kurallar

FAS  GEMi DOGRULTUSUNDA MASRAFSIZ TESLIM

FOB  GEMIDE MASRAFSIZ TESLIM

CFR  MASRAFLAR VE NAVLUN ODENMIS TESLIM

CIF MASRAFLAR, SIGORTA VE NAVLUN ODENMIS TESLIM
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